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Prysmian S.p.A. ha scelto
PDF Converter Enterprise 6
come soluzione per la gestione

completa dei file PDF

Il Cliente e lapropria esigenza diproduttivita e risparmio

Prysmian S.p.A. (www.prysmian.com), multinazionale italiana (ex Pirelli Cavi

e Sistemi) leader nella produzione ed installazione di cavi per la trasmissione
[} di energia elettrica e di telecomunicazioni, sta focalizzando la propria

organizzazione Information Comunication & Technology in una forte governance

centralizzata in grado di standardizzare i servizi interni essenziali e di cogliere

Le soluzioni Nuance PDF le peculiarita strategiche dei 34 paesi nei quali € presente sia attraverso realta
interpretano brillantemente le produttive che con uffici commerciali. Proprio per poter supportare questo
odierne esigenze corporate: processo 3 anni fa & stata costituita una realta organizzativa acquisti ICT con
estendere ad ogni postazione I’obiettivo di ricercare nel mercato partner tecnologici che aiutassero la Direzione

Sistemi Informativi nell’attuare queste politiche attraverso le direttrici hardware,
software e servizi attraverso collaborazioni tecniche e accordi quadro a livello
internazionale.

di lavoro le applicazioni di
collaborativita documentale, a
costi ragionevoli per I’Azienda

o .rllducen.do S|gn|flcat|vamente Alla fine di un processo interno di scouting, Prysmian ha deciso di aprire

gli investimenti un canale diretto con Nuance per capire come le loro tecnologie potessero

fatti nel passato rispondere alle esigenze dell’azienda. Sono state svolte in parallelo diverse
sessioni tecniche e commerciali, con I'obiettivo di identificare una suite di prodotti
da inserire nella dotazione software standard dei personal computer aziendali.
Non solo era importante identificare un software che consentisse di ampliare

Giulio Moriggi, Sales Manager ltaly, benefici in termini di produttivita, collaborativita e risparmio nella gestione dei

Nuance Communications documenti prodotti, era importante soprattutto avere un prodotto stabile nella
versione, che consentisse un facile deployment e che fosse semplice da utilizzare
per gli utenti. Molti dei prodotti acquistati in precedenza, infatti, venivano utilizzati
solo per il 10/20% delle proprie possibilita e spesso rimanevano inutilizzati per
molto tempo. In definitiva, Prysmian aveva la necessita di dotarsi di una soluzione
che, nell’'uso quotidiano, consentisse di personalizzare e semplificare i flussi di
lavoro e che fosse semplice da utilizzare.

L ’offerta PDF di Nuance

La strategia “Better PDF for Business” di Nuance offre

a tutte le Aziende I'opportunita di implementare una
soluzione PDF completa di tutte le funzionalita necessarie
in ambito aziendale, ma con una notevole riduzione del
costo di acquisto rispetto ad Adobe Acrobat.
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I responsabili IT possono finalmente offrire la tecnologia
PDF ad un maggior numero di persone all’interno della
mtonvgrtQFG struttura aziendale, aumentando la loro produttivita e
collaborativita, e semplificando notevolmente la gestione
documentale PDF.
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La soluzione implementata: riscontri del Cliente

La modularita della famiglia PDF Converter, ha permesso a Prysmian di avere una versione del prodotto per le esigenze di
base della maggior parte di utenti, ed una con funzioni piti evolute per le esigenze specifiche di alcuni reparti, il tutto con un
notevole beneficio sia tecnico che economico.

Con la certificazione del prodotto presso i nostri laboratori, abbiamo verificato
che PDF Converter & tecnologicamente stabile, si interfaccia senza problemi con
la nostra piattaforma informatica ed & facilmente pacchettizzabile, soluzione da
noi utilizzata per la distribuzione in rete del software agli utenti sparsi nei diversi
paesi in cui siamo presenti.

Il tema della creazione, gestione e condivisione dei documenti nel formato

Pdf é stato gestito, in passato, localmente, con soluzioni e prodotti qualche
volta ridondanti, con uso limitato o dimenticati nel cassetto. L’analisi tecnico/
economica fatta con Nuance e il business partner Insight, ci ha permesso di
definire uno standard per i prossimi anni, portando al Gruppo Prysmian benefici
economici diretti, riducendo i costi delle gestioni esistenti e valorizzando
I’aumento di produttivita personale. Sono stati questi, infatti, i fattori positivi che
ci hanno spinto a portare avanti il progetto, negoziando internamente il budget
necessario e definendo poi I'accordo quadro pluriennale anche in un momento
di recessione come questo. Abbiamo ora un canale diretto con Nuance e il suo
supporto tecnico, perché siamo convinti che questo ciclo, virtuoso per entrambe
le societa, si possa mantenere operativo nel tempo”.

Luca Vanoli, ICT Senior Buyer, Prysmian Head Office.

Informazioni su Nuance Communications

Nuance e uno dei principali fornitori di tecnologie vocali e soluzioni documentali per aziende e privati in tutto il mondo.

| software Nuance e le applicazioni sviluppate dai Partner/Integratori ottimizzano il potenziale di sistemi e servizi,
trasformando le modalita di interazione delle persone con le informazioni e i dispositivi che le contengono: documenti,
personal device, centralini automatizzati, call-center, automotive, telefonia. Ogni giorno milioni di utenti e migliaia di aziende
utilizzano le app licazioni di Nuance e ne godono i benefici di efficienza e sicurezza.
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